SOLIT FINANCE Best Practice:

Das passt!

Vom Beginn einer erfolgreichen Partnerschaft

Kein Unternehmen kann immer alles alleine machen. Die Anforderungen an das spezifische Fachwissen wer-
den immer komplexer und es gibt Situationen, die mit eigenem, internem Know-how nicht mehr zu managen
sind. Gut, wenn man dann kompetente und professionelle Partner hat. SOLIT FINANCE freut sich, dass einzel-
ne Business Partner mittlerweile zu echten Freunden geworden sind. Denn von einem guten Verhdltnis
zwischen den Partnern profitieren alle Beteiligten — und besonders der Kunde.

Wer Projekte realisiert, begibt sich oft-
mals auf neues Terrain. Seit 2013 be-
gleitet die Hausen Projects GmbH Un-
ternehmen auf diesem Weg ins Unbe-
kannte. Ausgestattet mit modernstem
methodischen Know-how und einem
professionellen Team bieten wir ein
nach PMI®-Standards zertifiziertes Pro-
jektmanagement an der Schnittstelle
von Finanzindustrie und Technologie.

Wir bieten ganzheitliche Losungen -
von der Initiierung eines Projekts bis zu
seinem Abschluss. Im Vordergrund
stehen dabei immer die individuellen
Anforderungen der Kunden. Fir diese
erarbeiten wir passgenaue und nachhal-
tige Losungen. Das ist unser Verstandnis
von Qualitat, die langfristigen Erfolg
garantiert. Wir unterstitzen Kunden

aber auch auf einzelnen Etappen des

FINANCE

Prozesses und sind rasch zur Stelle,
wenn Projekte in Schieflage geraten.
Zudem bieten wir zielgenaue Kommuni-
kation, die auch das Marketing von
Projektvorhaben umfasst — ein Faktor,
der haufig unterschatzt wird. Coaching
und Training von Projektmitarbeitern
runden das Portfolio der Hausen Pro-
jects GmbH ab.

Vertrauen als Basis fiir den Erfolg

Der Zufall stand Pate, als Holger Bohne
von der SOLIT FINANCE und ich in einem
Businessportal aufeinandertrafen. Rasch
erkannte man Potenziale fur eine Zu-
sammenarbeit. War anfangs ein zeitlich
befristetes Projekt-Coaching vereinbart,
folgte kurz darauf schon die Leitung
eines Programms zur nachhaltigen Kos-
tensenkung im Gesamtkonzern einer

groBen deutschen Retailbank. Aber
nicht allein unsere gute Projektarbeit
Uberzeugte — mit der SOLIT FINANCE
haben wir einen Partner, auf dessen
Kompetenz wir bauen. Im Zuge der
Zusammenarbeit wuchs eine Vertrau-
ensbasis, auf der die Partner mitund
flreinander arbeiten. Herausforderun-
gen werden offen diskutiert, Netzwerke
und Kapazitdten so genutzt, dass unsere
Arbeit partnerschaftlich zum Erfolg
fuhrt. Der gegenseitige Benefit steht im
Vordergrund.

Unabhéngig und frei

Fir mich als Geschaftsfihrer der Hau-
sen Projects GmbH steht noch ein As-
pekt weit oben auf der Agenda: Ich bin
bewusst aus der Festanstellung in gro-
Ren Finanzinstituten ausgestiegen, um
mich frei von politischen Machtspielen
der eigentlichen Aufgabe zu widmen:
den Kunden hochste Qualitdat und ihren
individuellen  Bedurfnissen  entspre-
chende Losungen zu bieten.

Bei der SOLIT FINANCE GmbH sehe ich
exakt den gleichen Anspruch! Diese
Zusammenarbeit spornt uns an, und
insbesondere in der Startphase des
Unternehmens war der verldssliche
Partner SOLIT FINANCE fir uns duRerst
wichtig.
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SOLIT FINANCE Best Practice: Business Partner

Gemeinsam erfolgreich
Verlassliche Partnerschaft zu Gunsten des Kunden

Seite 2

Manchmal muss man auch Gliick haben. Zur Verstdrkung innerhalb eines grofsen Projektes bendétigte

die SOLIT FINANCE dringend einen erfahrenen und zuverldssigen Test-Manager. Dieser sollte nicht nur der
anspruchsvollen Aufgabe gewachsen sein, sondern zudem zum Kunden und zu den hohen Anspriichen

des Beratungshauses passen. Mit Felix Faustmann der HiQ Projects wurde sie in allen Bereichen fiindig.

Grole verbinden

Softwareprojekte
unterschiedliche Partner miteinander.
So ist es durchaus Ublich, gesamte Ent-
wicklungsmodule an unterschiedliche

Lieferanten zu vergeben. Dies kann
kapazitive oder auch qualitative Griinde
haben. HiQ bringt dabei alle Beteiligten
an einen Tisch und Ubernimmt bei Be-
darf auch die Abstimmung und Projekt-
steuerung aller Dienstleister.

Erfahrung und Expertise
Besonders bei unternehmenskritischen

Softwareprojekten, bei denen die Quali-
tat im Vordergrund steht, vertrauen
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Kunden auf unsere Expertise. Aus gutem
Grund, denn unser Ziel ist es stets, kos-
teneffizient die beste Losung zu errei-
chen, den erwarteten Nutzen und
Mehrwert zu bringen.

Wir verpflichten uns zu héchster Dienst-
leistungsqualitdt und koénnen darlber
hinaus auf langjahrige Erfahrung aus
vielfaltigen Projekten  zurickgreifen.
Gemeinsam mit unseren Kunden defi-
nieren wir Qualitatsziele als Basis fur die
nachfolgenden  Umsetzungsstrategien
und als Messlatte flir das spatere Er-
gebnis. So entsteht eine Roadmap, die
Auskunft dartber gibt, wo und wie Qua-
litatssicherung zum Erfolg fuhrt.

Gemeinsam fur den Kunden

Als Dienstleistungsunternehmen mit 15
Mitarbeitern setzen wir nicht primar auf
Wachstum, sondern auf Stabilitdt. Die
nutzt nicht nur unseren Mitarbeitern,
sondern auch unseren Kunden. Daher
arbeiten wir intensiv mit anderen Bera-
tungshausern zusammen, um Projekte
gemeinsam zu bewaltigen und uns ge-
genseitig da zu ergdnzen, wo zusatzliche
Kompetenzen und Kapazitaten benotigt
werden.

Mit der SOLIT FINANCE blicken wir auf
eine solche stabile und lang wéahrende
Partnerschaft zurtick. Uns vereinen die
gleichen Ziele und der gleiche Anspruch
an uns selbst, namlich dem Kunden die
qualitativ bestmogliche Losung zu bie-
ten.

Unsere hervorragend laufende Zusam-
menarbeit, bedeutet fir unsere Kun-
den, dass sie sicher sein kdonnen, stets
den groRtmoglichen Nutzen aus dieser
Konstellation zu ziehen. Und fir uns als
Partner ist es sehr angenehm, dass nicht
der Wettbewerbsgedanke im Mittel-
punkt steht, sondern dass wir gleichbe-
rechtigt sind und einfach Freude an den
gemeinsamen Erfolgen haben.
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